UNTERNEHMEN

Historisches Biirogeb&ude mit harmonisch angepasstem Anbau Foto: Eastern Granit

Eastern Granit legt zu

Der Blockhdndler Eastern Granit hat sein Biirogebdude in

Herborn erweitert. Besucher erwartet ein architektonisch
interessantes Ensemble mit schon gestaltetem Natursteinareal.
Naturstein sprach mit GF Manfred Schdfer.

in Aufenanfage sind
erlesene Naturstein-
Rohblécke zu bewundern.
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as Unternehmen, das heute zu den
fiihrenden Rohblockhdndlern ge-
hort, hat seinen Ursprung in einer
deutsch-italienischen Partnerschaft:
Manfred Schéfer, GF der Eastern Granit
Deutschland GmbH, und Agostino Falzi,
GF der Eastern Granit Italia S.r.1., koope-
rieren seit 1982. Gemeinsam trieben sie
die Internationalisierung des Rohblock-
markts voran und bereicherten das zu-
ndchst auf unifarbene Granite beschrank-
| te Angebot um neue Farben und Textu-
ren.
Anfang der 1990iger-Jahre griindeten die
Partner die Brazil Quarries Ltda. mit eige-
nen Steinbriichen. Mit der Griindung ei-
ner Tochterfirma in Polen (Eastern Granit
Polska SP.zo.0) begannen sie 1997 mit
der Entwicklung der damals neuen und
interessanten osteuropdischen Markte.
Bei Eastern Granit Deutschland blickt
man optimistisch in die Zukunft - die Er-
weiterung des Firmensitzes spricht fiir
sich! Mit der gefiihlvollen Sanierung ei-
nes historischen Gartnerhauses in einem




Vor dem neuen Biirogebdude (v.l. n.r.): Manfred
Schéfer mit Gattin M, Krdckel-Schiéfer, beide GF
Eastern Granit, Biirgermeister Benner und Archi-
tekt EI Ansari Fotos: Dr. H. W. Wagner

Gutshofareal und einem in Bauweise und
Materialsprache trotz zeitgemafer For-
men ausgewogenen Anbaus ist dem be-
auftragten Architekten Karim El Ansari
mit Ideen und Anregungen des Bauherrn
ein Kunstwerk gelungen; selbstverstdnd-
lich wurde dabei innen und auflen viel
Naturstein verwendet. Dafiir gab es bei
der Eréffnung sehr viel Lob vom Stadt-
btirgermeister Hans Benner, denn das En-
semble von Eastern Granit schliefit die
Sanierung des Gutshofs Herborn aus dem
19. Jahrhundert ab und verschafft der
Stadt eine attraktive Stadtzufahrt.
Das Schmuckstiick von Eastern Granit
steht inmitten einer mit markanten Find-
lingen gestalteten Aufienanlage. Selbst
Naturstein-Kenner staunen iiber die aus-
gesuchten Rohblocke in erlesenen Far-
ben, die harmonisch in ein kleines Para-
dies mit Pflanzungen und Wasserlauf ein-
gepasst sind. Gleich am Portal gibt es ei-
nen grofien Block aus azurblauem Soda-
lith zu bewundern.

Dr. H. Wolfgang Wagner

STABILE MARKTPOSITION

Manfred Schéfer, GF der Eastern
Granit Deutschland GmbH, zu
Verdanderungen und Perspektiven

Naturstein: Andere schlieBen - Sie
eréffnen neue Birordume. Gibt es
bei Eastern Granit keine Krise?
Manfred Schéfer: Eine stabile Markt-
position erreicht man gerade in einer
Krise, und dann bewahrt sie sich
auch. Immer auf der Suche nach neu-
en Materialien sein, die Kunden gut
bedienen und immer wieder etwas
Aupergewohnliches bieten, das sind
die Rezepte, die sich auch in ungtins-
tigen Zeiten auszahlen.

Wie wandelt sich der Markt?

Die guten Unternehmen werden
sicherlich gestarkt aus der Krise her-
vorgehen. Ein Vorteil hat das Un-
ternehmen, das weltweit agiert bzw.
agieren kann.

Was bedeutet die Finanzkrise kon-
kret? Welche Auswirkungen hat sie
auf die Natursteinbranche?

Das ist sehr unterschiedlich. Nattir-
lich hat sie bei der Immobilienkrise in
den USA z.B. auf den Absatz von K-
chenplatten erhebliche und dramati-
sche Auswirkungen. Der fur Eastern
Granit wesentlich wichtigere euro-
pdische Markt ist zumindest bei der
Nachfrage-Situation stabiler. Einen
ganz sicheren Markt gibt es aber
leider nicht.

Also gar keine Krise spiirbar?

Oh doch, es gibt das, was man Kre-
ditklemme nennt. Es ist zuwenig Geld
im Markt. Unsere langjahrigen, guten
Kunden haben Bedarf, aber wir als
Handler missen ihnen helfen. Es
kann aber nicht normal sein, wenn
wir Uber Zahlungsziele in Deutsch-
land einen langen Atem haben - und
ein halbes Jahr, in Polen sogar ein

Manfred Schéfer
im Gespriéch
mit Naturstein

ganzes Jahr, vorfinanzieren mussen.
Da miissen die Banken endlich wie-
der ihrer eigentlichen Aufgabe nach-
kommen.

Wachst Eastern Granit weiter?
Zunachst ist die Devise: »Umsatz hal-
ten«. Dann haben wir aber vor, sehr
bald wieder zu wachsen. Eastern Gra-
nit denkt da vor allem an Osteuropa.

Regional ist Eastern Granit bei den
Ressourcen vor allem in Indien, Bra-
silien und Siidafrika aktiv. Wann
kommt Stdostasien?

China und andere stidostasiatische
Lander sind uns naturlich auch aus
eigener Anschauung bekannt. In Chi-
na sind die eigenen Farbvarietaten
bei Graniten ja tiberschaubar. Unge-
sund ist die Entwicklung, fremde
auch interessante Rohmaterialien
einzuflihren, und dann Fertigwaren
viel zu billig wieder in den Markt zu
bringen. Wir behalten die Region
aber im Auge und werden dort eines
Tages auch aktiv werden.

Gibt es Neuheiten bei Eastern Granit?
Im Moment nicht, wir arbeiten aber
daran: Im nachsten Frihjahr konnte
es soweit sein. Lassen Sie sich Uber-
raschen!

Haben Sie zum Schluss noch einen
Tipp fir Ihre Branchenkollegen?
Devise muss sein: Die Krise meistern
und dann gestarkt aus ihr hervorge-
hen!

Dr. H. Wolfgang Wagner
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